crescendo com pessoas

DEMANDAS
CLIENTE: BIC

LANCAR DATA — SEMPRE QUE HOUVER.

LANCAR ESTOQUE — ATE DIA 20 DE CADA MES.

* AVARIA -SEMPRE QUE HOUVER.

PESQUISA DE PRECO — ATE DIA 15 DE CADA MES.
RUPTURA - EM TODO OS ATENDIMENTOS.

PONTO EXTRA — ATE DIA 08 DE CADA MES.
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RESUMO EXECUCAO
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EXPOSICAO

RNy

LAYOUT DO CLINETE

COMFORT 2 PELE NORMAL

Cartela 2

PouchS pPouch 10

mendacao de exposi

PROBAK DO LADO
ESQUERDO DE BIC

o especifica para cada canal

0 ideal & sempre expor
a3 inhas de produto
BIC 30 lado des princt
pais CONCOMentss

BARBEADORES
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Executar carteldo nos ultimos ganchos, seguindo ordem de marca acima.

BARBEADORES
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EXPOSICAO

0 weal & sempre expor as linhas

p&G DO LADO : de [ll‘-inztlﬂlﬁ 20 lndo dos
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Esta ordem vale para v
Executar cartel3o nos ultimos ganchos, seguindo ordem de marca acima.
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EXPOSICAO

O weal ¢ sempre expor as linhas

\ “LTRAGR'p 2 DO LAD(_) SOLEIL de produto BIC a0 lado dos
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CONFORT 2 WOMEN

L5P4 Carteléo

_____Esta ordem vale para to0cs 05 canais & deve ser splicada dentro da recomendasBo de exposigso especiica paracada canal |

Executar carteldo nos ultimos ganchas, seguindo ordem de marca acima.
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LAYOUT DO CLIENTE

¢

Lojas que mantem o produto no

o s opeico . - Isqueiros e Acendedores

furto para exposi¢ao da categona

Principais Produ

Pontos Extras e Cross

Cross merchandising em /tens para o Lar:
Fogao, Itens para lareira, Velas decorativas,
Incensos e qualquer outra se¢ao que exija 0 ISR
uso da categoria. =
Sempre posicionar o Display em areas de
maior fluxo na loja

SE O SHOPPER NAO VE, NAO COMPRA!

€ necessario criar um ponto natural
para esses itens, evitando que a3
exposicio seja no confinado, sem
acesso do shopper.

PONTO NATURAL (axposicio parmanents)
1°* Segao Cozinha: Fosforos, Papel
Aluminio, etc.

2" Bazar. Velas e kens de Aniversario.

3* Cantinho do chumrasco: tens para
churrasco

Ordam de expoaicgho das Linhas de Chamas

<; é LI [ CIRAE PON

Lemsdwwte procure expor nas peotolerss na altrs dos
olhoe ¢u com maior visibiddode

Check Out

Check out/ check stand -
Sempre que possivel, expor
isqueiros nessa regiao. Inibe o
furto e garante que 100% dos
shoppers passem pelo item




