
BOAS Práticas 
ALBERTO BELESSO

•Gondolas e pontos extras



Produto base (vinho) produzido na Serra Gaúcha 
enviado para fábrica da Belesso, armazenada 
em tanques de aço inox e envazado para 
distribuição em todo Brasil. 



BOAS práticas:

✓Devemos ter no mínimo “o mesmo espaço” que nosso 
principal concorrente da loja , levando em consideração “ cada  
marca Alberto Belesso”.

✓Sempre buscarmos colocar nossos produtos na altura dos 
olhos.

✓Sempre buscarmos a principal tábua com abastecimento 
horizontal.

✓Nunca na última tábua.
✓MANOSSO devemos ter um espaço privilegiado com grande 

números de frentes.
✓O produto “seco” , sempre fazendo barreira com o concorrente 

da lateral.



Produtos comercializados Norte Nordeste”



Fundamentos melhores espaços :

1°

2°

3°

O ideal sempre na altura 
dos olhos 



LAYOUT Ideal 
GONDOLA COM 1 marca :

80 a 90%10 a 20%

OUTRAS MARCAS

1°

2°

3°

Sempre que possível respeitar a proporcionalidade



LAYOUT COM 2 marcas 
    ESPAÇO DE VINHOS “ vertical ”

OUTRAS 
MARCAS

OUTRAS 
MARCAS

CAIXARIA 



MODELOS de TERMINAL





De preferência 
colocar o Chopp 
de Vinho perto de 
cervejas 
artesanais 





Arrumações 
especiais em 

datas 
comemorativas 
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